uptempo

innovatie versnellen, opschalen
en samen leren

Verslag en Q&A lunchwebinar 15 januari

In dit Uptempo! lunchwebinar kwamen Peter Bussink van Calosol en Shaun Murdoch
van Optisolar aan het woord.

Calosol levert gevelbekleding in elke gewenste kleur voor woningen en utiliteit.
Bovendien zijn prefab schuren leverbaar. De coating oogst energie in de vorm van
warmte uit het nabij-infrarood spectrum. Een lichte kleur haalt 40% energie uit het
daglicht, een donkere kleur 80% en zwart tot 98%. De coating is ontwikkeld door AKZO
en TNO, deze nemen samen met prefab gevel- en dakfabrikant Emergo deel aan de
startup Calosol. Een buizensysteem dat met behulp van water de warmte af kan voeren
is geintegreerd in het systeem. Een water-water warmtepomp neemt de
warmtapwaterbereiding en de verwarming voor zijn rekening. Deze is stiller, efficiénter
en tast de beeldkwaliteit minder aan dan een lucht-water warmtepomp.

Het systeem is ook geschikt voor koeling; dankzij de slimme regeling kan de
warmtapwaterbereiding gecombineerd worden met koud water voor het afgiftesysteem
in de vertrekken. Calosol belooft dat een rijwoning met label A, dat wordt voorzien van
ca. 15 m? elementen, efficiént de winter doorkomt.

Optisolar is bekend van hun dakmodules die onder zonnepanelen de warmte weghalen.
Het voordeel ten opzichte van geintegreerde PVT-panelen is dat het onder bestaande
PV-systemen kan worden aangebracht. Sinds ongeveer twee jaar is de energieschutting
op de markt. De gedachte is eenvoudig; waarom zouden we de twintig vierkante meter
waar daglicht op valt niet benutten? De energieschutting kan gecombineerd worden
met WKO (ondergrondse warmte- koudeopslag), waarbij minder diep hoeft te worden
geboord dan zonder schutting en interferentie minder op de loer ligt. Shaun Murdoch
liet berekeningen zien, waarbij het systeem zo'n € 500 tot € 700 euro per jaar bespaart
ten opzichte van een CV en ook een stuk voordeliger is dan een lucht-water
warmtepomp. Zeker bij vervanging van de schutting of dakbedekking is een dergelijk
systeem een no-brainer. Dat geldt ook voor Calosol; als er nieuwe gevelbekleding nodig
is, zijn de meerkosten van het systeem in zeven jaar terugverdiend.

De reacties waren enthousiast. Centrada in Lelystad zag voor beide oplossingen kansen.
Zeker in collectieve vorm, waarbij bijvoorbeeld de WKO wordt gecombineerd en een
veelheid aan boringen wordt voorkomen. Energie U werd blij van de concepten en gaf



aan meteen te kunnen beginnen met het enthousiasmeren van leden. Hieronder de
gestelde vragen en de antwoorden:

Q Waarom geen PVT als warmtebron?
A Het een (Calosol) sluit het ander (PVT) niet uit.

Q Hoe dik wordt het Calosol-pakket van gevelbekleding en buizen?
A ca.100 mm, afhankelijk van het type beplating en de benodigde diameter van de
leidingen.

Q Wellicht mooie combinatie met ZigZag solar?
A Hier is nog niet mee gesproken, kan interessant zijn.

Q Hoe zwaar wordt het Calosol-systeem per m??
A Enkele kilo’s. In de praktijk is bevestigen nooit problematisch.

Q Wat kost die warmteopslag in de bodem als voorbeeld?
A Een boring kost ongeveer € 7.000.

Q Is een schatting van toekomstige prijzen Uberhaupt wel mogelijk/realistisch?
A Natuurlijk niet. Er is gerekend met de prijzen van nu omdat dit de enige harde
informatie is.

Q TCO klinkt of het raakt met circulariteit; zijn alle genoemde producten ook circulair /
herbruikbaar / te repareren etc?

A Recycling is niet problematisch, materialen zijn eenvoudig te scheiden en te recyclen.
Maar Calosol belooft de producten (nog) niet terug te nemen aan het einde van de
gebruiksfase van minimaal 30 jaar.

OptiSolar Thermodules bestaan voor 99,99% uit aluminium. Dit is zeer goed
recyclebaar. OptiSolar neemt de systemen graag terug voor recycling na hun verwachte
levensduur van circa 50 jaar.

Q Leveren vacuimbuizen niet veel meer op als je de warmte ook nodig hebt?
A Zo'n systeem heeft direct zonlicht nodig. De lucht is de primaire energiebron. Zonlicht
de bonus. Bovendien is een nadeel dat je niet kunt koelen.



